
ten uit het oog te verliezen. Investeren in 
langdurige samenwerkingen en innovatie 
werd in de 20ste eeuw het businessmodel 
waar we vandaag nog steeds trouw aan 
blijven. 

Na bijna 80 jaar ervaring richten we ons 
op een specifieke markt: verantwoord 
vervaardigde welfsels in gewapend en 
voorgespannen beton. En daar gaan we ver 
in. Denk maar aan een eigen windmolen, 
een nul-lozer statuut, het BREEAM keur-
merk, de behaalde ISO14001 of het laatste 
CSC-certificaat dat garandeert dat we 
duurzaam en verantwoord beton gebrui-
ken, want het duurzame van beton wordt 
nog altijd onderschat.

Wat betekenen nu al die duurzaamheids-
maatregelen voor de eindklant? Met onze 
welfsels besparen onze klanten kosten, 
want door de unieke structuur en de in-
vestering in automatisatie en laadinfra-
structuur verbeteren we de kwaliteit, 
stabiliteit, bouwsnelheid en verminderen 
we de transportzwaarte. Onze aanpak is 
transparant en duidelijk: een plan, een 
kwaliteitsvolle en snelle productie, een 
persoonlijk contactpersoon en een leve-
ring zoals het hoort. Met Fingo denken we 
dus vooruitstrevend en ecologisch, maar 
behouden we het familiaal karakter waar-
door medewerkers blijven tot aan hun 
pensioen. De succesformule waar we te-
recht trots op zijn.
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FINGO 

Groeien door innovatie en 
samenwerking
Het vooruitstrevend concept van Fingo: automatisatie, innovatie  
en samenwerking voor duurzame productie van betonnen welfsels.  
Gert Van Cauwenbergh geeft ons een blik achter de schermen. 

Net na de WO ll sloegen gebroeders Mar-
cel en Gerard Van Cauwenbergh de han-
den in elkaar voor de productie van 
allerlei betonproducten. Een kwart eeuw 
later specialiseerde Fingo zich stelselmatig 
in betonnen welfsels. Ondertussen zitten 
we aan de 3e generatie, vertelt Gert Van 
Cauwenbergh, kleinzoon van Gerard. In 
onze familie zitten we met beton in de 
maag en dat zorgt voor groeimogelijkhe-
den die voorbijgaan aan hindernissen. 

En hindernissen kennen we in de bouw-
sector maar al te goed: inflatie, coronajaren 
en stijgende bouwprijzen, maar niets stop-
te de groei van het familiebedrijf Fingo. En 
met goede reden. Wanneer de productie-
vraag steeg, lag de automatisatie al klaar. 
Een toekomstvisie die er niet zomaar 

kwam. Gert vertelt ons één van de gehei-
men achter het succes van Fingo: samen-
werken aan relaties binnen en buiten het 
bedrijf. Het familiebedrijf gelooft rotsvast 
in het wij-verhaal. Hoe dit in de praktijk 
vorm krijgt? We stimuleren de producti-
viteit, efficiëntie en groei vanuit een grote 
portie vertrouwen in onze mensen. Hier-
door brengen we de in-huis talenten en 
competenties in kaart, maar ook de noden 
en wensen van ons cliënteel. Een proces 
dat er al jaren voor zorgt dat we onze me-
dewerkers, zakenrelaties én klanten beter 
begrijpen. 

Naast bouwen aan relaties, staat ook kwa-
liteit hoog op de prioriteitenlijst. Fingo 
ontwikkelt het meest kwalitatieve product 
op de markt zonder de service en de klan-


